GRILA DE EVALUARE TEHNICO-FINANCIARA

MECANISMUL DE SELECTIE A PROIECTELOR
DEPUSE TN CADRUL APELULUI DE PROIECTE In cadrul acestei sesiuni proiectele se vor depune online
PR Bl P1/1.6/1/2024 prin aplicatia informatica MySMIS2021/ SMIS2021+.

Sprijin pentru IMM-uri pentru atingerea unei
intensitati digitale ridicate In cadrul prezentului apel de proiecte punctarea
proiectelor se va efectua in baza urmatoarelor criterii

Program Regional Bucuresti-llfov

Punctaj
maxim

Criterii / Subcriterii

1. CONTRIBUTIA PROIECTULUI LA REALIZAREA OBIECTIVELOR SPECIFICE ALE PRIORITATII SI ALE 50
PROGRAMULUI REGIONAL 2021-2017

1.1 Domeniul in care se

realizeaza proiectul a. Codul CAEN aferent proiectului se incadreaza intr-unul dintre
domeniile cu potential de specializare inteligenta evidentiate la | 10
nivelul regiunii Bucuresti-llifov in strategia RIS 3 Bl

b. Codul CAEN aferent proiectului nu se incadreaza intr-unul din
domeniile cu potential de specializare inteligenta evidentiatela | O

nivelul regiunii Bucuresti-llfov

1.2 Proiectul include investitii
pentru atingerea unei intensitati | a. Proiectul vizeaza implementarea prin proiect a ,x” tehnologii

digitale ridicate din cele 12 tehnologii digitale conform DESI 2019
Punctarea cu 0 conduce la respingerea b. Proiectul nu vizeaza implementarea tehnologiilor digitale 0
proiectului. conform DESI 2019.
P=(Rs-Rmin)*punctajul maxim/(Rmax-Rmin)
1.3 Numarul anual de utilizatori
unici at solujcu‘lor d'g'tale | a. peste 10 utilizatori unici/an 10
dezvoltate prin proiect (angajati
si/sau clienti) b. > 3 si < 10 utilizatori unici/an 5
c. < 3 utilizatori unici/an 0
1.4 Proiectul vizeaza
implementarea unei solutii de a. Da, proiectul vizeaza implementarea unei solutii de comert
comert electronic de tip e- electronic. Solicitantul nu a mai avut un magazin online in 5
shop/magazin online, pentru trecut si il face pentru prima oara prin proiect
vanzarea bunurilor si/sau b. Da, proiectul vizeaza imbunatatirea unei solutii de comert
serviciilor solicitantului electronic. Solicitantul a mai avut/are un magazin online si se 2

obliga ca 1l va imbunatati prin proiect

c. Nu, proiectul nu vizeaza implementarea/imbunatatirea unei
solutii de comert electronic. Beneficiarul are deja un magazin 0
online, functional la momentul depunerii proiectului

1.5 Proiectul vizeaza cooperarea
si accesarea serviciilor oferite de | a. Da, proiectul vizeaza cooperarea si accesarea serviciilor
catre Centrele de Inovare oferite de cdtre Centrele de Inovare Digitala (DIH) de la nivel 5
Digitala (DIH) de la nivel regional | regional.
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2.1 Proiectul prevede masuri
suplimentare fata de cele
obligatorii (Punctaj cumulativ)

3.1 Calitatea planului de afaceri
(Punctaj cumulativ)

b. Nu, proiectul nu vizeaza cooperarea si accesarea serviciilor
oferite de catre Centrele de Inovare Digitald (DIH) de la nivel
regional

2. CONTRIBUTIA PROIECTULUI LA TEME ORIZONTALE

a. Proiectul prevede accesibilizarea site-urilor web, dezvoltate
prin proiect, la nevoile persoanelor cu deficiente fizice,
senzoriale, psihice, etc.

b. Proiectul include minimum o masura suplimentara pentru
egalitatea de sanse, alta decat cea de la punctul a.

c. Proiectul prevede achizitionarea de echipamente electrice si
electronice avand un procent minim (x%) de componente
reutilizate

‘ 3. CALITATEA Sl SUSTENABILITATEA PROIECTULUI

20

a. Planul de digitalizare este structurat in conformitate cu
modelul propus in cadrul Ghidului Solicitantului si are toate
sectiunile completate

b. Planul de digitalizare prezinta nivelul de maturitate digitala
initial, nevoile de digitalizare ale solicitantului, solutia/solutiile
digitale care vor fi implementate prin proiect, precum si modul
n care investitia contribuie la eficientizarea activitatilor
solicitantului

c. Solutia digitala identificata este justificata si corelata cu
indicatorii obligatorii ai proiectului

d. Graficul GANTT prezinta activitatile din planul de digitalizare
intr-un mod cronologic, pe o perioadda de maximum 12 luni de
la data semnarii contractului de finantare, indica perioada de
incepere si finalizare, durata fiecarei activitati, corelate cu
planul de achizitii

e. Riscurile ce pot interveni in implementarea proiectului sunt
clar identificate, iar masurile propuse de contracarare sunt
fezabile.

3.2 Bugetul proiectului

Punctajul este cumulativ.
Punctarea cu 0 conduce la respingerea
proiectului.

a. Bugetul proiectului este calculat corect si corelat cu
activitatile proiectului (nu exista mentiuni in sectiunile privind
activitatile, resursele si rezultatele anticipate din cererea de
finantare care nu au acoperire intr-un subcapitol bugetar/ linie
bugetara; de asemenea, nu existd subcapitol bugetar/ linie
bugetara fara corespondenta in sectiunile privind activitatile,
resursele si rezultatele).

b. Cheltuielile au fost corect incadrate in categoria celor eligibile
si neeligibile, sunt rezonabile, iar pragurile pentru anumite
cheltuieli inclusiv respectarea conditiilor cumulative privind
activitatea de baza au fost respectate conform prevederilor
Ghidului solicitantului.

c. Costurile investitiei sunt realiste (corect estimate), necesare
pentru implementarea proiectului si suficient fundamentate
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prin oferte de pret/ cataloage/ website-uri, orice alte surse
verificabile (cel putin 2 surse).

3.3 Sustenabilitatea financiara a
proiectului - Fluxul de numerar
net cumulat in conditiile unei
estimari detaliate,
fundamentate, realiste a
cheltuielilor si veniturilor

a. este pozitiv pe toata durata de analiza a investitiei (3 ani
dupa terminarea implementarii)

b. prezinta valori negative oricand pe durata de analiza a
investitiei

4. CAPACITATEA FINANCIARA S| OPERATIONALA A SOLICITANTULUI

4.1 Contributia solicitantuluila

valoarea cheltuielilor eligibile: a. Solicitantul asigura o cofinantare a proiectului mai mare de
10% si pana la maximum 20% din valoarea eligibild a proiectului | P
b. Solicitantul asigura o cofinantare a proiectului de 10% din
valoarea eligibila a proiectului 0

4.2 Raportul dintre finantarea

nerambursabila solicitata prin a. FN/CA<1 5

proiect si valoarea cifrei de

afaceri realizata in exercitiul b. 1<FN/CA<4 P

financiar anterior depunerii

cererii de finantare c. FN/CA>4 1

FN/CA = Valoare finantare nerambursabild solicitatd/ Cifra de afaceri

4.3 Rata de solvabilitate (RS),

calculata in exercitiul financiar

anterior depunerii cererii de a.2<RS >

finantare are valoarea b.1<RS<?2 3
c.RS<1 0

RS=Active totale/Datorii total 5 CF
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