GRILA DE EVALUARE TEHNICO-FINANCIARA

Mecanismul de selectie a proiectelor

depuse in cadrul apelului
PRSE/1.6/A.2/1/2024

aplicatia informatica MySMI52021/ SMIS2021+.

in cadrul acestei sesiuni proiectele se vor depune online prin

Pragul minim de calitate care permite acceptarea la finantare a

proiectelor este de 50 de puncte.

Cresterea competitivitatii IMM-urilor

Program Regional Sud-Est

in cadrul prezentului apel de proiecte punctarea proiectelor se

va efectua in baza urmatoarelor criterii

N S Punctaj
Criterii / Subcriterii . .
maxim
SECTIUNEA | 91
1. Contributia proiectului la realizarea OS 1.3. Intensificarea cresterii sustenabile si cresterea
43
investitii productive (FEDR)
1.1 Domeniul de activitate (clasa a. Domeniul de activitate (clasa CAEN) in care se realizeaza
CAEN) in care se realizeaza investitia investitia face parte din domeniile identificate in Strategia g
Regionala de Specializare Inteligenta a Regiunii Sud-Est
(RIS 3) 2021-2027
b. Investitia este realizata pe codul CAEN aferent soldului
l l l negativ al balantei comerciale, respectiv importurile sunt
Punctajul est tiv. | i . . - . L .
uncrajuf este cumU'ativ. in cazul in care mai mari decat exporturile, potrivit datelor furnizate de 4
proiectul nu raspunde cerintelor de la a/b, se . . o . .
va puncta la 0 (zero) la optiunea respectiva. Institutul National de Statistica (INS) / Banca Nationala a
Romaniei (BNR)
1.2 Caracterul inovativ al investitiei
a. Prin inovatie de produs/serviciu si proces 7
Punctarea subcriteriului se face prin selectarea b. Prin inovatie de produs/serviciu >
unei singure ipoteze si a punctajului aferent c. Prin inovatie de proces 3
acesteia d. Investitia nu are caracter inovativ 0
1.3 Proiectul propune extinderea pe
noi piete a. Pdtrunderea pe piata externda in situatia in care
) ) L solicitantul nu a activat pe piete externe fnainte de
Punctajul la litera a se acorda dacd solicitantul d i de fi . ditiile 1 |
nu a inregistrat venituri din export sau venituri épunerea cereru‘ ‘e mantare' (in conditiile Am Ca.re a
din relatii comerciale inainte de depunerea depunerea CF, solicitantul de finantare nu a inregistrat 7
cererii de finantare si isi asumd prin proiect venituri din activitati de export, respectiv venituri din
patrunderea pe piete externe in afara activitati derulate in afara Romaniei sau venituri din relatii
Romadniei) -in corelare cu planul de marketing. .
L S comerciale externe).
La punctul b se acordd punctaj in situatia in
care in situatiile financiare ale solicitantului b. Solicitantul vizeaza mentinerea si dezvoltarea pe noi
sunt inregistrate venituri din export sau piete externe (acesta are activitati de export in anul 5
vepiiumdinelatiicomerciole edeme tian precedent anului depunerii cererii de finantare)
proiectul isi propune extinderea pe noi piete -
inlcarelarelcyiplanulioemarketing S c. Solicitantul vizeaza extinderea pe piata nationala 3
La punctul c se acordd punctaj in situatia in
care solicitantul isi propune extinderea la piata . . -
nationald »! Prop Pl d. Proiectul nu propune extinderea pe noi piete 0
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1.4 |Investitia prevede crearea de noi
locuri de munca si mentinerea acestei ' )
cresteri pe intreaga perioada de a.>7 locuri de muncad 7
verificare a asigurarii caracterului . y
. g' . . . b. 7 locuri de munca 6
durabil al investitiei (3 ani dupa
efectuarea p|5t|l finale n cadrul c. 6 locuri de munca 5
contractului de finantare sau in
termenul prevazut de normele privind | d. 5 locuri de munca 4
ajutorul de stat, oricare intervine 4l i d B 3
. . 4 locuri de munca
ultima) €
Termenul de realizare a indicatorului 7l f. 3 locuri de munca 2
reprezintd sfarsitul anului fiscal urmdtor celui . .
in care s-a finalizat implementarea proiectului, g- 2 locuri de munca 1
pe baza situatiilor financiare inregistrate la .
ANAF h. 1 loc de munca 0
1.5 Rata de crestere a cifrei de
afaceri a. Ca urmare a implementdrii proiectului se estimeazd o c
rata anuala de crestere a cifrei de afaceri >=5%
b. Ca urmare a implementarii proiectului se estimeaza o 3
rata anuala de crestere a cifrei de afaceri >=2 % si <5%
se el mm.de Cre’Stevreacﬂe' d.e, ., c. Ca urmare a implementdrii proiectului se estimeaza
afaceri pentru anul fiscal dupd anul finalizdrii . . . .
output-ului cu rata de crestere a cifrei de mentinerea ratei anuale de crestere a cifrei de afaceri la 0
afaceri in anul anterior depunerii proiectului acelasi nivel
1.6 Proiectul propune
implementarea de (re)certificdri ale a. (re)certificdri de sisteme de management si de produs/ .
unui sistem de management si/sau de | servicii/ proces
rodus/serviciu, astfel: o -
? ’ b. (re)certificari de produs/serviciu/proces 3
c. (re)certificari de sisteme de management 1
Punctarea subcriteriului se face prin selectarea
unei singure optiuni si a punctajului aferent d. Proiectul nu se incadreaza la niciuna din optiunile a/b/c 0
acesteia
2. Capacitatea financiara a solicitantului
2.1 Rata solvabilitatii generale (Active
totale/ Datorii totale) a IMM-ului a.>15 3
calculata la nivelul anului de referinta
(anul anterior depunerii cererii de b.>1% -<1.5% 2
finantare) c.>0.5%-<1%
d. <0.5 0
2.2 Rata rentabilitatii financiare — ROE
(Rezultat net/Capitaluri proprii) a.>=7% 3
o ) b.>6 % -<7% 2
Punctarea subcriteriului se face prin selectarea 5 5
unei singure optiuni si a punctajului aferent €. >5%-<6% 1
acesteia d. <5% 0
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a. Pentru ajutorul de stat si ajutorul de minimis
i) referitor la contributia solicitantului la ajutorul de
2.3 Contributia solicitantului la minimis - se vor acorda 4 puncte daci contributia
valoarea cheltuielilor eligibile solicitantului in proiect (peste contributia minima la
aceasta categorie de ajutor solicitata de ghid) este mai
mare sau egala cu 10%; 12
ii) referitor la contributia solicitantului la ajutorul de stat -
Punctarea subcriteriului se face prin selectarea | se yor acord3 8 puncte daci contributia solicitantului in
unei singure optiuni si a punctajului aferent . . . Ly v .
. ’ . proiect (peste contributia minima la aceasta categorie de
acesteia (pentru optiunea a) conform mediei . R ) . .
ponderate mai sus mentionate) ajutor solicitatd de ghid) este mai mare sau egald cu 10%;
Se va calcula punctajul ca suma a punctajului obtinut
pentru fiecare din cele doua categorii de ajutoare
2.4 Raportul dintre cuantumul
finantarii nerambursabile solicitate si a.<=0,50 6
cifra de afaceri inregistrata in anul b. >0.50 si <=1.00 5
f!scal anterior depunerii cererii de c. >1,00 si <=1,50 4
finantare -
d. >1,50si <=2,00 3
e.>2,00si<=2,50 2
Punf:ttlyrea subcrl.'ter.iu{ui se face.prirlr selectarea f. >2,50 si <=3,00 1
unei singure op,t/un/ sia punctajulw aferent
acesteia g.>3,00 0

3. Sustenabilitatea investitiei

3.1 Ratainterna de rentabilitate a

(<)}

investitiei (RIRF/C) a. <=3% 3
b. >3 % - <4% 2

Punctarea subcriteriului se face prin selectarea | €. >4 % - <5% 1

unei singure optiuni si a punctajului aferent o

acesteia d. >5% 0

3.2 Fluxul net de numerar

(sustenabilitate investitie) a. Fluxul de numerar net este pozitiv pe toata durata de 3
analiza a investitiei

Punct beriteriului in select . . :

uncearea subcriteriiil Seface.pm.' SeIectared | iy Fluxul de numerar net cumulat prezinta valori negative
unei singure optiuni si a punctajului aferent . L. 0
acesteia pe perioada de analiza

‘ 4. Contributia la tranzitia verde si la temele orizontale (suplimentar fata de minimul legislativ)

a. Investitia include masuri care vizeaza economia circulara 3
b. Investitia include masuri de imbunatatire a calitatii mediului inconjurator si de crestere a eficientei
energetice (utilizarea surselor regenerabile de energie, retehnologizarea / achizitionarea 3
echipamentelor eficiente energetic, minimizarea la sursa a deseurilor generate etc)

c. Solutia propusd promoveaza principiul "Nature Based Solutions -  NBS"

NBS (Nature Based Solutions) - promovarea unor solutii care sunt inspirate si sustinute de natura,
care sunt eficiente din punct de vedere al costurilor si care ofera simultan beneficii de mediu, sociale
si economice si ajuta la cresterea rezilientei, promovarea unor ecosisteme sanatoase, a
infrastructurii verzi si a solutiilor bazate pe natura. 2
Exemple de solutii bazate pe natura:

e Plantarea de acoperisuri pentru a incuraja colectarea precipitatiilor

e Pereti verzi interiori/ exteriori;

e Utilizarea sistemelor de stocare subterana a apei.
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e Reducerea cantitatii si optimizarea procesului de tratare a reziduurilor industriale si
municipale prin biodegradare si bioconversie.
e Utilizarea de suprafete permeabile pentru a asigura refacerea acviferului, etc.
d. Proiectul prevede crearea de facilitati/ infrastructuri/echipamente pentru accesul si utilizarea
persoanelor cu dizabilitati, pentru mai multe tipuri de dizabilitati
e. Proiectul prevede masuri incadrate in categoria masurilor suplimentare conform Anexei 9 la ghid,
Metodologia privind imunizarea si abordarea DNSH

i de marketing si internationalizare

a. Proiectul cuprinde activitati de internationalizare 4

b. Proiectul cuprinde activitati de marketing 2

SECTIUNEA I 9
(Notarea cu 0 a unui criteriu sau unei optiuni duce la respingerea proiectului)
6. Calitatea planului de afaceri 5
a. Proiectul este bine structurat, coerent si prezinta claritate in atingerea obiectivului. Exista 1
corelare intre activitati, calendarul activitatilor si planificarea achizitiilor publice.
b. Proiectiile veniturilor si cheltuielilor de operare sunt realiste, suficient justificate, sustinute pe 1
baza de ipoteze detaliate fundamentate pe date corecte, surse verificabile.
c. Analiza pietei demonstreaza existenta cererii pentru produsele/serviciile oferite, fundamenteaza
previziunile de crestere a activitatii, identifica principalii competitori, prezentand 1
produsele/serviciile similare pe care acestea le ofera, cota de piata, punctele lor tari si slabe,
avantajele si dezavantajele acestora
d. In descrierea produsului/serviciilor/proceselor sunt identificate calitdti/avantaje deosebite ale
produsului/serviciului nou sau semnificativimbunatatite fata de cele proprii si fata de cele ale 1
competitorilor; strategia de marketing este realizabila (identifica instrumente adecvate si eficiente)
in conditiile resurselor disponibile
e. Sunt identificate riscurile ce pot interveni in implementarea proiectului si operarea investitiei, 1
iar masurile propuse de reducere/eliminare a acestora sunt fezabile
‘ 7. Bugetul proiectului ‘ 3
a. Costurile sunt realiste (corect estimate), suficiente si necesare pentru implementarea
proiectului (Costurile pe unitatea de resurse utilizate sunt realiste si justificate de catre solicitant 1

prin citarea unor surse independente si verificabile (minim 2 oferte) sau prin rezultatele unei
cercetari de piata efectuate de solicitant).

b. Bugetul este complet si corelat cu activitatile prevazute, cu resursele materiale implicate in
realizarea proiectului, adica: nu exista mentiuni in sectiunile privind activitatile, resursele si
rezultatele anticipate din cererea de finantare care nu au acoperire intr-un subcapitol bugetar / 1
linie bugetara; de asemenea, nu exista subcapitol bugetar / linie bugetara fara corespondenta in
sectiunile privind activitatile, resursele si rezultatele.

c. Cheltuielile au fost corect incadrate in categoria celor eligibile sau neeligibile, iar pragurile
pentru anumite cheltuieli au fost respectate conform Ghidului solicitantului. Bugetul este corelat
cu devizul general si devizele pe obiecte. Exista corelare intre buget si sursele de finantare.

Lista de echipamente si/sau lucrari si/sau servicii cu incadrarea acestora pe sectiunea de cheltuieli
eligibile /ne-eligibile (daca este cazul), este corelata cu costurile curpinse in cadrul liniilor bugetare.
Toate elementele cuprinse in lista de lucrari/servicii/echipamente sunt clar identificate si detaliate.
Achizitionarea lucrarilor/serviciilor/echipamentelor prevazute in proiect este necesara si oportuna,
conform obiectivelor proiectului
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8. Respectarea principiilor orizontale privind promovarea dezvoltarii durabile, a egalitatii de
sanse, de gen, nediscriminarii si accesibilitatii persoanelor cu dizabilitati (conformarea cu
prevederile legale)

a. Proiectul include masuri privind promovarea dezvoltarii durabile

b. Proiectul include masuri privind promovarea egalitatii de sanse, de gen, nediscriminarii si
accesibilitatii persoanelor cu dizabilitati 1
c. Proiectul include masuri privind respectarea principiului DNSH ("Do not significant harm" - "A

nu prejudicia in mod semnificativ")
Solicitantul fundamenteazd si probeazd cu documente relevante respectarea principiilor orizontale conform ghidului specific (se va nota
in baza informatiilor incluse in cererea de finantare, la sectiunea dedicatd, precum siin anexele ei si in documentele relevante anexate
si se va urmdri care sunt mdsurile de conformare ale solicitantului pentru respectarea conditiilor legale in vigoare privind temele
orizontale, respectarea prevederilor/obligatiilor legale in vigoare privind temele orizontale, inclusiv DNSH (conform Anexa 9 din ghid)).
Evaluatorul independent va detalia in grila analiza pentru fiecare din cele 3 aspecte (a, b si c). Pentru a obtine 1 punct la acest criteriu,
proiectul trebuie sa indeplineascd cumulativ cerintele de la a, b si c. In cazul in care nu se indeplinesc toate cele 3 cerinte, criteriul se va
puncta cu 0 (zero). Notarea cu O (zero) la acest criteriu, va conduce la respingerea proiectului.
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